Priloha 18

Osnova podnikatelského planu spoluprace
(Osnova je doporucujici)

1.
2.
3

Nazev projektu spoluprace

Zpracovatel podnikatelského planu

Identifikacni Udaje zadatele, prostfednictvim kterého uskupeni podava zadost o dotaci

- Nazev, sidlo, ICO/DIC, osoba opravnéna jednat jménem Zadatele

- Kontakt na odpovédného zastupce

- Udaje o subjektu, historie podnikani a sou&asnost, pravni forma, organizaéni
struktura subjektu

- Hlavni pfedmét podnikani

- Predmét podnikani, na ktery je zaméfen projekt (Klasifikaci ekonomickych €innosti
CZ-NACE)

- Role v projektu

Identifikacni Udaje spolupracujicich subjektd v uskupeni

- Nazeyv, sidlo, ICO/DIC, osoba opravnéna jednat jménem Zadatele

- Kontakt na odpovédného zastupce

- Udaje o subjektu, historie podnikani a souéasnost

- Hlavni pfedmét podnikani

- Role v projektu

Spoluprace

- Popis hlavniho zaméru projektu (co je pfedmétem projektu)

- Odavodnéni potfebnosti realizace projektu spoluprace (pro¢ neni schopen Zadatel
realizovat sam, v em spocCiva pfinos realizace projektu pro uskupeni,
predpokladany ekonomicky pfinos)

- Slozeni uskupeni spolupracujicich subjektd (popis vzniku vztahu mezi subjekty,
popis pracovnich ¢innosti, pfidéleni k jednotlivym aktivitdm projektu, kompetence,
zodpovédnost)

Pop|s projektu
Popis cilt projektu

- Lokalizace projektu (popis mista realizace projektu, identifikace dle katastru
nemovitosti)

- Majetkopravni vztahy souvisejici s projektem (zda se jedna o vlastni &i pronajatou
nemovitost)

- Hodnoceni projektu - Ocekavané pfinosy z podpory spoluprace pro jednotlivé
subjekty

- Vysledky projektu

- Dopad realizace projektu na spolupracujici podniky
Dopad realizace na zivotni prostfedi

Technlcka specifikace projektu

- Podrobna specifikace technologie, technicka proveditelnost realizace projektu,
popis stavebnich praci, které budou realizovany, specifikace pofizovaného
vybaveni)

Detailni rozpocet projektu a zdroje financovani (jednotlivé polozky zpusobilych vydajl

s konkrétni pfedpokladanou cenou)

Casovy harmonogram projektu (zahajeni, etapy, ukondéeni)

Marketingova strategie po realizaci projektu (Zakladni charakteristika, odbératelé,

konkurence, marketingové pfistupy)

Propagace a publicita projektu

. SWOT analyza projektu (silné stranky, slabé stranky projektu, analyza pfilezitosti a

hrozeb)

. Splnéni motivacniho ucinku (plati pro Horizontalni a vertikalni spoluprace mezi

ucastniky kratkych dodavatelskych fetézcl a mistnich trh()

147



12.

V pfipadé, je-li zadatel/spolupracujici subjekt v uskupeni velkym podnikem,
Zadatel musi navic v Zadosti popsat situaci, jeZz by nastala v pfipadé, Ze by
podpora nebyla poskytnuta, tedy hypoteticky srovnavaci scénar (studie) a predlozit
doklady, z nichZ vychazi hypotetické srovnani.

Zadatel doloZi pisemné doklady, informace a postupy pouzivané Zadatelem pfi
hodnoceni a schvalovani investic pfislusShym organem Zadatele nebo vnitfnimi
dokumenty, kterymi se fidi.

Zadatel zhodnoti vyznam pfidéleni podpory z hlediska rozsahu projektu, jeho cilG a
rychlosti realizace ve srovnani s variantou feSeni projektu bez poskytnuti podpory.

Zadatel v projektu uvede primérnou miru navratnosti realizovanych investiénich
projektt za posledni ti roky. Zadatel uvede srovnani navratnosti projektu s b&znou
mirou navratnosti, kterou podnik uplatfiuje na dalSi investiéni projekty podobného
druhu.

Dodate&né podminky pro investi¢ni podporu (plati pro velké podniky)

V pfipadé, kdy je néktery ze spolupracujicich subjektd velkym podnikem, musi
vySe podpory u pfimych vydaji na konkrétni projekty spojené s provadénim
podnikatelského planu spoluprace odpovidat Cistym dodateénym nakladim na
realizaci investice, a to na zakladé hypotetického srovnavaciho scénare se situaci,
kdy by podpora nebyla poskytnuta.

Zadatel v hypotetickém srovnavacim scénafi doloZi vypodet Sistych dodatednych
nakladd na realizaci investice.
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